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Экономическая теория

Основы экономической теории

Тема 1. Экономическая теория. Предмет. Методы. Принцип.

1. Развитие экономической теории и зарождение, основные ее этапы.

2. Предмет экономической теории.

3. Методы экономической теории.

«Методические указания и планы семинара в основе экономической теории» - книга.

I. Вероятно какие-то экономические знания  имели уже наши предки при первобытно-общинном строе. Однако более-менее полное представление об экономических взглядах в древнем мире мы получили уже из работ философов древнего мира. Конечно, эти данные не полные, поскольку дошедшие до нас памятники экономических мыслей опирались на работы предшественников. Одним из древних памятников является поучение писаря сыну, законы Комураты, при этом они явно основаны на более древних работах: Кетских, Эламских, шуменских ученых о мыслях которых до нас дошли лишь отрывочные сведения. Когда мы говорим о экономической мысли древнего мира, оказавшего воздействие на становление современной экономической науки, то обыкновенно имеем ввиду, труды Арестотеля, Ксенофона, Платона, Теренса Варра. Важной заслугой Аристотеля является разъяснение понятий экономия, под которой разумеется хозяйская деятельность и крематистика (искусство наживать деньги). В средние века, в условиях развития религии особый интерес получило исследование вопросов социальной справедливости. Активная полемика велась по поводу «справедливости цены»: т.е. цены которая включала издержки на производство и обращение, а также позволяла нормально существовать участвующим слоям населения.

Участники полемики: Фома Аквинский, Альберт Великий. Становление капиталистических отношений возникла 1 экономическая школа - меркантилизм. Представителями этого направления  исследуется экономические отношения управления делами на сферу обращения (Антуан, Демокретьен). Его работа: «Трактат политической экономии» 1615 года  обозначила название экономической науки   политея (общественный0 ойкос - домашнее хозяйство. Номос - закон. Исследовались вопросы накопления богатства, его проявлением являлись золотые и серебренные нити. Развитие капитализма  сопровождалось появлением школы  - оризмократов. (Франсуа Кэнэ, Тюрбо). Исследовалось сельское хозяйство, производительность классов, объявилось крестьянство. Разработка эконом ческой таблицы была первой попыткой проанализировать отраслевые связи. Классическая политэкономика (Давид Декардо, Адам Смит) перенесли акценты исследования в сферу производства, заложили трудовой теории стоимости, объяснили прибыль как результат присвоения капитализма к продуктам созданного рабочими за неоплачиваемое время.


Поздние класики - (Сейн, Сениор) - предположили теории 3 факторов производства (капитал, труд, земля) и теорию воздержания.


Морженалисты - исследуют процессы, они пользовались аппаратом предельных величин. (Менгер, Бен-Бабер).

Неокласики - (Маршал) предположили обратиться к вопросам национальных зависимостей экономических явлений, изучали понятия спроса, предложения, рыночного равновесия. 30 - е годы - как результат усилении негативных процессов капиталистической экономики зародилось Кейсианское направление (Джон Мейлер Кейнс). Упор переносился  на макроэкономические проблемы. Рекомендовалось активное государственное регулирование. 

Социальное институциональналисткое направление. Теория Стайн Веблин - утверждали, что капиталистическая система задерживает развитие экономики для  оптимизации развития необходим приход к власти технократии.

II Предмет экономической теории. Его содержание всегда обозначено национальной спецификой, поэтому в разных странах различается и само наименование фундаментальной экономической науки. В англоязычных странах утвердилось  понятие экономис. 

Под предметом экономической науки понимается изучение вариантов использования ограниченных ресурсов с целью производства и потребления в настоящем и будущем. определенных товаров, при этом достигается max полезности для отдельных людей и их круг.

Под предметом политической экономики понимается исследование отношений между людьми в процессе производства, обмена, распределения и потребления по присваиванию материальных благ главенствующим отношением является отношение собственности.

Функции:

1. Познавательная (изучение экономических отношений, процессов, явлений)

2. Практическая (выработка практических рекомендаций)

3. Методологическая (экономическая теория являеться фундаментом древних экономических наук).

4. Идеологическая (экономическая теория призвана отстаивать идеологию различных классовых групп.)

Среди экономических наук различают:

1. Фундаментальные (экономическая теория, история экономических учений)

2. Функциональные (Финансы, Ценообразование).

3. Отраслевые (Экономика промышленности и сельского хозяйства).

Экономические категории - наиболее общие логические понятия, отражающие только 1 сторону экономических отношений. (товар).

Закон - это необходимое внутреннее устойчивое постоянство, возобнавляющее зависимость между явлениями:

Различают: природные и экономические законы. Последние возникли с началом хозяйственной деятельности человека. Политэкономические законы носят объективный характер: т.е.

1. Люди не могут их изменить;

2. Существуют не зависимо от наших знаний о них.

3. Независимо от желаний человека.

Различают:

1. Всеобщие законы;

2. Специфические законы;

3. Особые законы.

III. Метод - это путь, инструмент исследования. Главный метод политэкономии диалектический материализм, т.е. всякое явление рассматривается постоянным его изменением развития с учетом внутренних противоречий.

Анализ - это мысленное разъединение целого , с целью изучения его отдельных сторон.

Синтез - мысленное соединение разрозненных частей и исследования их как единого целого.

Научное абстрагирование - это выделение явлений главных моментов и мысленное отвлечение от менее значимых.

Полистический метод - в условиях нарастающей благолизации возникла необходимость целостного исследования явлений.

В экономической теории используются экономико-математические методы и моделирование.

Модель - это некоторое идеальное соединение составляющих, присутствующих в реальном экономическом явлении. В экономиксе используются:

1. Одетивиский подход, который рассматривает явления как есть.

2. Нормативный подход, который признан дать рекомендации практическим действиям, он отвечает на вопрос что и как делать. Основан на философии прагматизма.

Законы в экономиксе носят вероятностный характер.

 Тема 2. Общественное производство. Содержание. Основные экономические проблемы.

1. Общественное производство и экономика. Факторы производства.

2. Система потребности, ресурсы, основные экономические проблемы.

3. Результат производства, система национальных счетов.

I. Понятие общественное производство и экономика не являються синонимами. С момента начала хозяйственной деятельности человека появляеться такое явление как производство, представляющее собой преобразование материалов, сил природы, с целью удовлетворения определенных потребностей. В первобытно-общинном рабовладении существовало в определенной мере производство, но не всегда –процессы охватываемые их совпадали с экономическими процессами. Процесс экономического характера присутствует лишь тогда, когда имеют место экономические интересы, экономическое стимулирование, но не принуждение.

Производство основано на внеэкономических рычагах воздействия, в понятие экономики не входит.

В процессе производства необходимо участвовать факторам производства. Предметом труда называют вещь, которая подвергается преобразованию человека с целью извлечения полезных свойств. Предмет труда, подвергшийся предварительной обработки называется сырьем.

Средства труда - это вещь, с помощью которой человек осуществляет обработку предмета труда.

Различают:

1. Активные.

2. Пассивные средства труда.

Труд - это целесообразная деятельность человека, направленная на преобразование предметов труда, человек является единственным носителем способности к труду.

Рабочая сила - это совокупность физических и духовных способностей человека, его способность к труду.

Процесс производства сопряжен с процессами распределения, обмена, потребления, как составляющие воспроизводственного контура.

Распределение представляет собой разделение созданного продукта, между основными участниками производства, как прямыми так и косвенными.

Обмен - это необходимая составляющая процесса воспроизводства. Различают: обмен продукцией, который осуществляется в виде обмена продуктами между различными самостоятельными субъектами хозяйственной деятельности. Обмен деятельностью - осуществляется внутри предприятия путем разделения труда или обменом полуфабрикатами. Потребление - это конечная цель производства.

Объединение средств труда и предметов труда представляют средства производства. Соединение последних с человеком как главным фактором образует производительные силы общества. В процессе своего развития производство прошло несколько этапов, наиболее четко выражающихся в смене технологических способов производства, которые представляют собой опосредованное историческими условиями объединение производительных сил и производственных отношений. Последние есть отношения которые складываются между людьми в процессе производства, распределения, обменом и потребления.

Различают: технико-экономические и социально-экономические отношения. Первые связаны непосредственно с процессом производства, его технологической частью.

Вторые рассматривают прежде всего конкретные отношения между людьми (организация производства).

Первым историческим был присваивающий технологический способ производства. Человек в рамках его занимался свободным сбором продуктов, корешков, рыболовства. Производство как таковое отсутствовало. На смену ему пришел производящий способ производства, в его рамках первый вид был основан  на ручном труде - назывался ручной. Он продлился вплоть до завершения периода мануфактурного. За ним последовал машинный способ. Базируясь на использовании машин он прошел 3 стадии:

1. Чистомашинного (машинного)

2. Поточно-конвеерного.

3. Автоматизированного производства.

На современном этапе ему на смену приходит новый технологический способ производства, в рамках которого человек активно использует энергию атомов, создает материал с заранее определенными свойствами.

II. Различают следующие потребности:

1. Биологические.

2. Духовные.

3. Социальные.

Важнейшими являются экономические потребности. (потребность и нужда). Экономические потребности обуславливает сам процесс производства.

Различают:

1. Первичные - потребности, без удовлетворения которых человек не может существовать (в мясе, молоке).

2. Вторичные - удовлетворение которых носит второстепенный характер.

Подобное разделение условно, поскольку то что является вторичным потреблением для одного, является первичным для другого.


Ресурсы:


В рамках западно-экономической теории выделяют 3 основных вида ресурсов:

1. Капитал.

2. Труд.

3. Земля.

Отдельные авторы причисляют к ним и предпринимательские способности и информацию.

1. Капитал - это совокупность всех материально-технических средств, обеспечивающих процесс производства. Процесс увеличения капитала называют инвестированием.

2. Земля - в ее состав включают все элементы производства, имеющие естественный источник возникновения (земля, воздух).

3. Предпринимательская способность - это способность к творческой и новационной деятельности, проявляющиеся в создании новой продукции, товаров, новых технологий, новых рынков, проводящихся с целью получения прибыли.

В условиях ограниченности ресурсов возникают основные экономические проблемы:

1. Что производить?    
Какие из них рассматриваются в рамках политэкономии?

2. Каким образом?

3. Для кого?

Производительные возможности общества представляются графически в виде прямой границы, производственной границы.

Который представляет собой геометрическое место точек, показывающих все варианты соединения ограниченных ресурсов, позволяющих обеспечить максимальный объемы производства. Различают 3 положения: 

1. Внутри кривой (когда производственные возможности задействованы не полностью).

2. На кривой.

3. Вне кривой (как не возможная ситуация.

III. Результатом производства является продукт, для определения динамики производства используются различные системы его учета, а в советской действительности использовался баланс народного хозяйства. (БНХ). В его рамках учету подвергалось только продукция произведенная материальном производстве. Основным показателем был - совокупный общественный продукт, который рассчитывался как сумма цен всех произведенных в экономике продуктов за год. Негативным моментом был двойной счет.

В рамках западной системы применялась система  национальных счетов. Основным показателем являлся ВВП (валовой внутренний продукт). Рассчитывается как сумма всех цен конечных продуктов или сумма всех произведенных добавленных взаимостоимостей.

 Добавленная стоимость - это изменение стоимости совокупности отрабатываемого в процессе права составляющих.

ВВП рассчитывается 3 методами:

1. Производственный.

2. По доходам.

3. По расчетам.

Полученные значения должны быть тождественны. В рамках ВВП учитывается как материальное так и не материальное производство.

ВНП - (Валовой национальный продукт) - есть ВПП - сальдо (доходов и расходов из-за рубежа)

ЧПН - (Чистый национальный продукт) - есть ВНП - отчисление на восстановление производственных мощностей (амортизационные отчисления).

Национальный доход = ЧНП - косвенные налоги на бизнес.

Личный доход = национальный доход - налог на прибыли корпорации, социальные страховки + государственные дотации.

Личный располагаемый доход = Личный доход - подоходный налог.

В советский период показания ВНП не удовлетворяли требованиям реального учета, динамики производства. Используется показатель чистого экономического благосостояния.

Тема 3. Собственность в экономической системе общества.

1. Сущность собственности.

2. Типы и формы.

3. Необходимость и сущность коренных преобразований отношений собственности при переводе к рыночной экономике.

I. Понятие собственности подвергалось исследованию с древнейших времен. Анализ этого понятия мы получаем из работ: Аристотеля, Платона, Воронна и др. мыслителей. Это не удивительно, поскольку проблема собственности всегда была главной в экономических отношениях. Такой классик экономической теории как Адам Смит рассматривая собственность приветствовал увеличение числа –мелких собственников в отличие от крупных, поскольку именно собственность является той магической силой, которая позволяет создать все богатство, окружающих нас материальных благ. Сен-Семон - напротив, обращая внимание на собственность, как результат исторического развития отношений между людьми. Оригинального взгляда придерживался Вебнер, он полагал, что собственность - есть результат соперничества отдельными индивидумами. С точки зрения Марксиской Политэкономии, собственность выражает отношения между людьми, соответственно их отношения к материалам, орудиям труда и результатам производства. Это экономическая трактовка понятий собственности.

Кроме этого выделяю: юридическую сторону понятия собственности. Поскольку понятие собственности столь обширно и многозначно, что как таковой экономической категории не существует.

Собственность - рассматриваеться как единство 3-х категорий или атрибутов собственности, ониже определяют юридическое содержание этого понятия.

1. Пользование - выражает возможности непосредственного использования вещи, извлечения из нее полезных св-в. (Пример - работник трудиться за станком).

2. Владение - означает наличие вещи у себя и хозяйственное обладание этой вещью. (Приме: аренда оборудования).

3. Распоряжение - выражает право исключительного физического контроля за вещью, т.е. право на ее уничтожение, преобразование, дарение.

Причины: обособление 3-х атрибутов лежат в объективном характере их существования.

Выделяют следующие структурные элементы собственности:

1. Объекты - (объекты собственности - это то, что может кому-либо принадлежать.)

2. Субъект собственности  - это те отдельные индивидумы или их группы, которым могут принадлежать объекты.

3. Исторически определенные - это характер соединения факторов производства (проанализировать юридические и экономические стороны понятия собственности - д/з № 1).

Сам процесс отношений собственности рассматривают как деалектическое единство присвоения и отчуждения.


II. Историческое развитие собственности дает основание утверждать, что существует 2 типа собственности:

1. частная - которая характеризует ситуацию, когда интересы индивидуума или их группы преобладают над интересами общества в целом.

Различают:

а. трудовую частную собственность.

б. не трудовую частную собственность. 

В первом случае владелец самостоятельно создает материальные блага, во втором процесс их создания сопровождается использованием наемной рабочей силы (отличия личной собственности).

2. Общественная - характеризуется сопровождением интересов отдельных лиц, доминирование интересов общества над интересами индивидуумов. Все члены общества используют ср-ва труда совместно!

Вообще, когда идет речь о собственности, выделяют отношения относительно присвоения предметов потребления и средств производства собственности на них. Первая сторона является более важной.

Существуют следующие исторические типы собственности:

1. Первобытное.

2. Рабовладельческое.

3. Феодальное.

4. Буржуазное.

5. Коммунистическое - как его первая стадия - социализм.

6. Частная общественная собственность - имеет как негативы так и позитивы.

Позитивы частного типа собственности:

1. Личная заинтересованность собственников в результатах производства.

2. Стимулирует активную инновационную работу.

3. Несовместимо с халатностью и безынициативностью.

С другой стороны частная собственность порождает деференциацию общества. Стимулирует возникновение зависимости, меркантильных побуждений, возникает социальная напряженность.

Согласно закона Украины о собственности выделяют формы собственности:

а. государственную, б. частную, в. коллективную формы собственности. Соответственно этим формам классифицирую виды собственности.

III. Кризисная ситуация (80-х годов) в ССР способствовала возникновению необходимости коренных преобразований отношений собственности.

Формально-общественная собственность фактически явилась собственностью номенклатурно-бюрократических планов, что способствовало постоянному снижению эффективности функционирования национального производства, его технологическому отставанию от западных стран. Единственный выход виделся разгосударствления. Понятие приватизации и разгосударствления не идентичны.

Первое означает - преобразование любой собственности в частную, второе же


превращение государственной в любую иную.

Огосударствление - это процесс увеличения роли государства в экономике. Проводятся путем национализации, строительства новых объектов в увеличении государственного потребления.

Главные причины перехода от государственной формы собственности к частной является неэффективное первых, определяемая как отсутствие личной заинтересованности в результатах производства, так и группой факторов, определяемых место и формами государства.

Существует 3 метода приватизации:

1. Денежная

2. Передача имущества, собственность трудовых коллективов.

3. Раздел имущества между всеми членами общества, примером чему служит ваучеризация.

Д/з.  Семинар. Будут тесты по 1 и 3 теста.

Задача (Д/з) В 2000 г. в стране были заключены следующие сделки: Миколайчук продал кирпичный завод государству за 300 тыс. $, Степанчук приобрел магазин муниципалитета за 56 тыс. $, Грицко приобрел государственный трубный завод за 2 млн. 340 тыс. АО преобрело30 ферм у колхозов по 10 тыс. каждая. Иванчук приобрел 40 т. масла по 11 $ за кг. Годенчук - авиапредприятие преобрел у государственной авиакомпании за 8000 тыс. $. Религиозная община выкупила здание муниципалитета за 59 тыс. $. Определить: величину средств затраченных за приватизацию. (в сумме).

Тема 4. Основы товарного производства и рынка.

1. Формы общественного хозяйства.

2. Товар и его свойства.

3. Деньги, сущность и функции.

4. Закон стоимости.

5. Товарное производство и рынок.

I. Исторически первым было натуральное хозяйство. Оно сложилось еще в первобытно-общинном обществе, а наивысшего рассвета достигло при феодализме. Характерными особенностями такого хозяйства являлось:

1. Замкнутость хозяйства.

2. Ограниченная мобильность рабочей силы.

3. Труд носит общественный характер лишь в очень узких рамках.

Неразвитые производственные силы в первобытнообщинном обществе вынуждали каждого индивидуума трудиться с целью удовлетворения не только своих потребностей, но и потребностей всего коллектива в целом. Это привело к созданию в рамках отдельного коллектива хозяйства, которое носило натуральный характер, т.е. в рамках этого хозяйства все продукты производились не с целью обмена, а с целью потребления личного, либо внутриобщинного. По мере развития производственных сил стал создаваться не только необходимый продукт, но и прибавочный, который стал отчуждаться феодалом в свою пользу, однако все равно данный продукт оставался лишь продуктом.

В тоже время в рамках феодального хозяйства получило распространение некоторое общественное разделение труда, однако продукты создаваемые производителями не обменивались между ними, а потреблялись сообща.

Отдельные элементы натурального хозяйства сохранились и до нашего времени. Вместе с тем прогресс производственных сил показывал неудовлетворительность существования лишь натурального хозяйства. Постепенно в натуральном хозяйстве стали прорастать ростки товарного хозяйства, для  которого были характерны производство продуктов не для себя лично, а для обмена и для продажи.

Материальные причины возникновения товарного производства послужило общественное разделение труда: технической причиной явилось - специализация. Но все таки этих причин было недостаточно для возникновения товарного производства.

Главной и достаточной причиной возникновения товарного производства стало экономическое обособление товаропроизводителей, характерными чертами которого была собственность на средства производства и его результаты. Самостоятельное принятие хозяйственных решений и реализация производственного продукта.

Отдельные моменты товарного производства существовали и в рабовладельческом и феодальном способе производства, однако наивысшего своего рассвета  оно достигло в капиталистическом товарном про-ве.

Товар, производство различается как простое и капиталоемкое.

1. При простом - отдельным индивидуумам принадлежат средства производства и он самостоятельно, либо с помощью членов своей семьи использует их с целью производства товара, естественно, объемы производства незначительны, а возможности использования технологий усовершенствований минимальные. Поэтому, по мере того как отдельные товаропроизводители  становились относительно богаче, - осуществлялся переход к капиталистическому производству, характерными особенностями которого было причастность собственности на средства и результаты производства индивидуалов, использование наемной рабочей силы.

2. Капиталоемкое производство явилось более прогресивным, поскольку позволяло использовать преимущества развития технологии, отдача от масштаба производства.

II. Результатом товарного производства являлся товар, т.е. продукт который призван удовлетворять  какую-либо потребность и производить не для собственного потребления, а для продажи. Соответственно всякий товар обладает 2 свойствами:

1. Потребительской стоимостью - это способность удовлетворять потребность.

2. Стоимостью - способностью обмениваться на другой товар.

Внешне стоимость проявляется в виде меновой стоимости, которая характеризуется количеством товара, который согласны предоставить вам другие товаропроизводители в обмен на ваш товар.

Стоимость определяется с марксисткой точки зрения - затратами труда на производство данного товара, при чем общественно-необходимыми затратами труда (ОНЗТ) - это затраты труда, которые понесены на производство данного товара при средних для данного общества условий производства, умелостью и квалификацией. (Сколько у табуретки стоимостей, меновых стоимостей и потребительных?).

Двойственность товара к относителям потребительской стоимости и стоимости продолжается противоречие между абстрактным и конкретным трудом, частным и общественным характером труда. Производя товар мы затрагиваем свой труд в какой-то конкретной форме, характеризующийся своими специфичными особенностями - это конкретный труд. Его результатом будет создание потребительской стоимости, однако возможность обмена товара предполагает, что между этими товарами есть что-то общее и этим общим является абстрактный труд, который затрачивают  на его производство. Он представляет собой затраты вообще затраты мускульной и умственной силы человека, без относительно конкретному товарному результату, его результатом будет стоимость.

Всякий товаропроизводитель производит товар частным образом. Он ориентируется на свои собственные представления о необходимости данного товара, ему принадлежат результаты этого производства.

Производство носит частный характер, однако он производит не для себя, а на рынок, для общества. Поэтому производство носит общественный характер. В рамках неокласической традиции подход стоимости тождественен подходу цены. Если у марксистов стоимость носит объективный характер, то здесь субъективный. Рассматривается полезность каждого плана для отдельного потребителя, при этом ценность и стоимость будет зависеть от редкости товара, интенсивности, потребности в нем. Интенсивность и потребность проявляется в предельной полезности товара (блага, которое по мере насыщения потребностей снижается. 

При этом цена или стоимость продукции будет определяться полезностью последней единицы.В неокласической традиции получило соединение учение о  стоимости в Марксиском варианте, и взгляды марженистов, т.е. стоимость определяется двояко, с одной стороны стоимость определяется полезностью товаров, что находило свое выражение в соотношении спроса и предложения, на этот товар, а с другой стороны - затраты на производство товара также были определяющим фактором.

II. С точки зрения марксистов: деньги - это всеобщий эквивалент, товар особого рода, форма стоимостного бытия стоимости, т.е. в деньгах заключена какая-то стоимость.

Исторический процесс возникновения денег прошел несколько стадий, эти стадии связывают обыкновенно с формами стоимости.

Первой формой была простая, случайная или единичная форма собственности). При этом один товар выражал свою стоимость в единицах другого, он прибывал в относительной форме. Товар, посредством которого измерялась стоимость первого был эквивалентом. При простой форме собственности имел место один эквивалент и один товар относительной формы. (обмена камушка на ракушки, 10 ракушек за 1 камушек).

Второй формой стоимости была: развернутая. В этом случае принося на рынок свой товар вы противоставляли его множеству иных товаров, имеющихся на рынке.

Третья форма стоимости: всеобщая форма стоимости, в качестве эквивалента выделяется один товар, который является достаточно однородным и потребность в нем испытывают все. В различных странах его роль играют разные товары.

Четвертая денежная форма собственности (2 раза меняется). Свойства - всеобщего эквивалента, часто не позволяет достаточно долго сохранять  его и производить обмены с рыночными агентами, которые функционировали в других регионах. В качестве денег выступили ценные металлы: серебро, золото. Причина этого - однородность, высокая стоимость металлов, редкость, делимость и сохраняемость. Взаимосуществование в качестве денег , серебра и золота есть система биметаллизма (т.е. 2 металла), дальнейший переход к одному золото есть переход к монометаллизму. (Почему?)

Выделяют следующие функции денег:

1. Мера стоимости (с помощью денежных единиц измеряют ОНЗТ (общественно необходимые затраты труда) на производство конкретного труда.)

2. Средство обращения - деньги позволяют осуществить обмен в качестве последующего средства.

3. Средство платежа - выполняется когда денежному потоку не противостоит товарный поток. Например: приобрели товар, заплатали  деньги, а потом получил от него деньги.

4. Позаврационная ?? функция - часть денег изымается из обращения и накапливается в виде сокровища. Например собираем золотые монеты - это сокровища.

5. Функция мировых денег - деньги выступают в качестве всемирного платежно-покупательного средства.

Для экономики всегда необходимо лишь определенное количество денег, их величина определяеться следующим способом:

Кд = (Сц + П - К - В) / О, где:

Сц - сумма цен,

П - платежи за товары, проданные при деле.

К - сумма цен товара, проданного при деле.

В - взаимопогашающие платежи.

О - число оборотов.

В количествености теории предлагается формула:

MV = PY, где:

М - количество денег.

V - число оборотов.

Р - цена.

Y - произведенный продукт.

В рамках показателей денежного обращения страны используется показатель монетизации. (зап. м), который обратен показателю V. Для Украины колеблется он в пределах 0,1-0,1В; для развитых стран величина его приближается к единице.

В рамках неоклассической концепции деньги определяются как ср-во, с помощью которого возможен обмен между людьми. Деньги существуют потому что:

1. Они объявляются в таком количестве правительством.

2. Достаточно редки.

3. Их все принимают в качестве денег.

IV. Закон стоимости представляет собой устойчивую необходимую связь между товаром в следствие которой они образуют эквиваленты и обмениваются согласно содержащимся в них ОНЗТ (общественно необходимым затратам труда). Неоклассическая трактовка предполагает соответствие предельных издержек производства и предельных полезностей.

Функции закона стоимости:

1. Измерительная (все товары измеряются согласно заложенных в них ОНЗТ).

2. Стимулирующая (производители несущие затраты <ОНЗТ получают дополнительную прибыль, а несущие большие - убытки, поэтому стимулируются: рост эффективности производства и внедрение новых технологий.

3. Дифференциация товаропроизводителей (эффективные предприятия расширяются, а убыточные становятся банкротами).

V. Рынок

Рынок - это место между производством и потреблением. Это сфера, где товары находят общественное признание и обмениваются в независимости от местоположения участников обмена.

Агрегированными субъектами рынка являются 1. Покупатели и 2. Продавцы, выступающие двояко.

Для существования рынка необходимо:

1. Равноправие участников.

2. Добровольность вступления в связь.

3. Принцип взаимовыгды.

4. Правовые гарантии.

5. Косвенное вмешательство государства.

Спрос - это геометрическое место точек, желаний приобрести товар по определенной цене. Изменение в объемах покупаемых товаров в зависимости  от изменения цены есть изменение в объеме спроса. В случае изменения иных факторов изменяется спрос.

При возрастании цены спрос сокращается и наоборот.

Предложения - характеризуют то количество товара, которое продавец согласен продать по определенным ценам. Он изменяется под действием внешних факторов. Объем предложения зависит только от факторов цены. т. Е - точка равновесия.

При превышении спроса над предложением формируется дефицит, в обратном случае - избыток. (Привести примеры не ценовых факторов спроса и предложения).

Тема5. Традиционные экономические системы, этапы развития капитализма. 

1. Экономические основы докапиталистического и капиталистического способа производства.

2. Сущность капитализма.

3. Накопление капитала. Сущность и источники.

4. Сущность зарплаты.

5. Монупалистический капитализм.

6. Государственный монупалистический капитализм.

I. Выделяют следующие способы производства:

а. первобытнообщинный.

б. рабовладельческий.

в. феодальный.

г. капиталистический.

д. социальный.

г. Капиталистический способ производства: 

Развитие капиталистического способа производства происходило в несколько стадий: простая кооперация или имогенная мануфактура. Первые капиталисты появились из сферы ростовщиков и торговцев. Они нанимали работников, которые трудясь в определенном помещении выполняли однородную работу. Поэтому они называются гомогенной мануфактурой.

Гетерогенная мануфактура - происходит разделение труда в рамках одного предприятия. различные работники производят отличные операции по производству единого товара. Если в рамках гомогенной  мануфактуры достигалась экономия на использовании помещения, инструментов, иных эрономических факторов, то теперь достигается дополнительный эффект от повышения производительности труда работников.

Пример: если 1 работник самостоятельно производил 20 булавок в день, то мануфактура с 10-ю работниками производит 48000 булавок в день.

Машинное капиталистическое производство. Внедрение в 18 веке машинной техники (прялка, самолетный челнок) позволило обеспечить  значительный рост производительности труда, получение зависимости производителя от внешних факторов.

Возникновение капитализма требовало наличие  значительной армии рабочих - с одной стороны и лиц, владеющих капиталом с другой. Первоначальное накопление капитала было осуществлено благодаря грабительскому освоению  новых земель и ограблению крестьян.

Рабочая армия появилась благодаря отчуждению крестьян от земли. В Англии перед промышленным переворотом имелось в наличии значительное количество безработных бродяг, которые составили рабочую силу. Для капитализации предприятий были выполнены оба условия возникновения капитализма. Присутствовали лица без средств производства и лица у которых эти средства были. Отсутствие средств производства у работников превратило их рабочую силу в товар, т.е. рабочая сила стала продаваться  согласно ее стоимости. Превращение рабочей силы в товар - есть специфическая характеристика  капитализма, поскольку только теперь человек мог свободно продавать свою способность к труду. Стоимость рабочей силы определяется как эквивалент суммы благ, необходимых на воспроизводство рабочей силы. По мере возрастания потребностей, возрастает и стоимость рабочей силы. (Какие затраты относить к стоимости рабочей силы).

Потребительная стоимость рабочей силы состоит в ее способности создавать стоимость большую, чем ее стоимость. Рабочий день делиться на время которое создает необходимый продукт и время, когда создается прибавочный продукт. Создание прибавочного продукта происходило и в более ранних способах производства, но этот продукт полностью присваивался и потреблялся феодалом или рабовладельцем. В условиях капитализма он превращаться в прибавочную стоимость. В производстве прибавочную стоимость различают 3 форм:

1. Абсолютная прибавочная стоимость - создается путем удлинения рабочего дня. Физические и моральные границы рабочего дня не позволяют бесконечно увеличивать время создания прибавочного продукта.

2. Относительная прибавочная стоимость - внедрение технических усовершенствований позволяет повысить производительность труда, а соответственно - увеличить продолжительность прибавочного времени.

3. Избыточная прибавочная стоимость - ее получают отдельные капиталисты, используя особо новые технологии, однако получение этой прибавочной стоимости не продолжительно, т.к. другие капиталисты тоже внедряют технику.

Степень эксплуатации работников, определяет норму прибавочной стоимости - есть отношение прибавочной стоимости к стоимости рабочей силы.

м ` = м / V, где:

V - затраты.

II. Капитал - это стоимость приносящая прибавочную стоимость. Обыкновенно капитал есть нечто мертвым, которое оживает лишь как вампир, всасывая живой труд, чем больше он его поглощает, тем живее действует на 1-й стадии движения капитала он выступает как денежный капитал. Капиталист на имеющиеся деньги приобретает товары, средства производства и рабочую силу, которые поступают в производственный процесс, капитал переходит в производственную форму - 2 стадия. Произведенный в результате товар характеризует товарную форму капитала и переходит обратно в денежную - 3 стадия.

Д - Т - Рс - … п ….  - Т` - с - Д`  

Д` = Д + Д

Эти 3 стадии характеризуют 3 функциональных формы капитала, непосредственно все стадии проходят лишь промышленный капитал. Торговый и ссудный капитал внешне проходит эти стадии не полностью. Однако всякий промышленный капитал постоянно прибывает во всех 3 формах (пояснить!).

Капитал разделяют на:

1. Постоянный

2. Переменный

W = С + М + m,  где:

W - капитал в целом.

С - постоянный капитал.

V - переменный капитал.

1. Постоянный капитал в процессе производства не изменяется в своей величине и в его состав входят результаты мертвого труда. (здание, станки, сырье).

2. Переменный капитал в процессе производства изменяет свою величину (выступает в виде затрат на рабочую силу). Почему?

Вся прибавочная стоимость создана на предприятии - есть масса прибавочной стоимости (М), преобразованная прибавочная стоимость в денежной форме выступает как прибыль (Р).

Норма прибыли определяется как отношение прибыли (прибавочная стоимости) к суме постоянного и переменного капитала.

Р` =  м / (С+ V),  где:

С - постоянный капитал;

V - переменный капитал.

Кроме промышленного капитала выделяют: торговый, ссудный и капитал действующий в сфере аграрных отношений.

1. Торговый капитал, затрачивая определенный капитал получает прибыль, хотя прибавочная стоимость как правило в сфере торговых отношений не создается, в той мере, в которой на торговом предприятии создаются материальные ценности - создается и новая стоимость. Однако т.к. затраты на таком предприятии лишь в малой степени способствуют созданию таких ценностей, т.е. стоимость практически не создается. Различают: 

а. чистые

б. дополнительные издержки обращения.

а. Чистые - это затраты на рекламу, ведение бухгалтерских книг, оплату продовцов. Они не создают стоимость.

б. Дополнительные издержки - это затраты на обработку усовершенствования произведенной продукции, ее упаковку и хранение. Они создают стоимость. (Почему же капиталист направляет деньги в сферу торговли?) Дело в том, что промышленному капиталисту мало резонным кажется (невыгодным) распыление своих средств и поэтому он отказывается от части прибавочной стоимости, он передает ее торговому капиталисту - за фактическое пользование его капитала. Торговый капиталист обладает возможностью более эффективно распорядиться продукцией и сократить время обращения капитала. 

2. Ссудный капитал - ест денежный капитал, который предоставляется одним капиталистом другому на принципах кредита., т.е. принципы:

а. возвратности.

б. платности.

в. срочности.

Выделяют также принципы целевого использования. Ссудный процент - есть плата за предоставляемый капитал.

3. Накопление капитала - есть увеличение его размеров путем присоединения созданной прибавочной стоимости. Причины накопления состоят в следующем:

1. В условиях усиливающихся конкуренций. Мелкие предприятия не в состоянии противостоять крупным в ценовой войне, они постепенно разоряются, либо входят в состав крупных, поэтому лишь рост величины капитала позволяет предприятиям выжить.

2. С другой стороны капиталист получает некую величину прибавочной стоимости, однако он может ее увеличить путем отказа в данный период употребления части прибавочной стоимости и направить ее на увеличение С и V. Если норма прибавочной стоимости константа, то в следующем периоде масса прибавочной стоимости возрастет и такое возрастание будет продолжаться пока капиталист будет минимизировать свое потребление.

Созданный продукт исключает затраты на возмещение средств производства, распределяют: 1. на фонд потребления, 2. на фонд накопления.

Отношение фонда накопления к доходу есть норма накопления. Относительно

Н` = ФН / (ФН + ФП) = ФН/НД

При этом в фонд потребления обыкновенно включается: необходимый продукт и часть прибавочного.

Фонд накопления: прибавочный и часть необходимого (почему?).

а. Органическое строение капитала - (ОСК) есть отношение его постоянного и перемененного капитала, согласно их стоимостному и техническому отношению.

б. Стоимостное строение капитала - (ССК) это отношение с к V в стоимостной форме.

в. техническое строение капитала - (ТСК) это отношение С к V в натуральной форме. (почему необходимо различать ТСК и ССК в рамках ОСК.

III. Капитал в аграрной сфере.

В аграрной сфере капиталист получат среднюю прибыль, владелец земли получает ренту (плату).

Различают:

1. абсолютную ренту, выплачиваемую за пользование участками земли в следствие частной собственности на землю.

2. дифференциальная рента 1 вида - выплачивается исходя плодородности земли и ее месторасположения.

3. дифференциальная рента 2 вида - выступает следствием дополнительных капиталовложений на участке.

4. монопольная рента - выплачивается за пользование особо редкими участками (тахайские виноградники).

5. арендная плата - в отличие от ренты включает еще плату за пользование сооружениями расположенными на участке.

IV. Плата за пользование рабочей силы - называется заработной платой. Ее величина определяется: стоимостью рабочей силы, как объем средств необходимых для нормального воспроизведения рабочей силы.

Обыкновенно заработная плата отличается от стоимости рабочей силы (почему?). 

Различают заработные платы: 

а. номинальную заработную плату.

б. реальную заработную плату.

а. номинальная заработная плата - это оплата работникам номинальных денежных единиц.

б. реальная - показывает сколько продуктов он реально может приобрести.

Существую следующие формы заработной платы:

1. повременная заработная плата.

2. сдельная.

3. сдельно-примеальная.

Существуют следующие системы заработной платы (научные):

1. тейлоризм.

2. фордизм.

3. система Кейси.

V. Различают совершенную и несовершенную конкуренцию.

Развитие капиталистического производства привело к возникновению различных форм несовершенной конкуренции!. 1. Монополия: на рынке существуют фирмы, которые полностью контролируют выпуск и продажу продукции. Продукция продается по ценам выше конкурента. Выделяют: 

1. чистую монополию.

2. естественную.

1. Чистая монополия - это 100 % владение рынком.

2. естественная образовывается по историческим причинам или связанной спецификой реализации продукции (электрически и газовые сети).

2. Монополия - на рынке имеется один покупатель и масса продавцов (например рынок рабочей силы в маленьких городах, комбинатах).  

3. Олигополия - на рынке имеются несколько крупных производителей, которые устанавливают цену. Ценовая борьба практически не ведется.

4. Монополистическая конкуренция - на рынке присутствует до сотни компаний, продукция несколько разнородна, отличие в качестве (функцию), позиционирование и рекламных акций.

Для определения степени монополизации используются следующие показатели:

Степ.мон. = Н12 + Н22 + Н32 + Нh2 

Н - доля фирмы в данной отрасли.

Если степень монополизации составляет 10000 - имеет место чистая монополия.

Если степень монополизации меньше 3300 то рынок не считается монополизированным.

VI. Развитие монополии натолкнулось на естественное препятствие и потребовало вмешательство государства. Началось сращение силы государства с силой монополии, а образованный (ЕМК) конгломерат получил название (ГМК) государственный монополистический капитализм. Образование его началось перед первой мировой войной и усиливалось в периоды военных потрясений, экономических кризисов. В работах Дж. М. Кейса он получил (т.е. ГМК) теоретическое обоснование и теперь метод государственного воздействия на экономику получил научное обоснование.

Согласно кенсианским рецептам увеличивать расходы в период кризисов и снижать их в периоды подъема, противоположная ситуация с налогами.

Тема 6. Смешанная экономика.

1. Смешанная экономика, развитие и типы.

2. Диалектика рыночных и регулирующих отношений.

3. Маркетинг.

I. Экономический прогресс тесно связан со стадиями социально-экономического развития общества. Наиболее распространенными подходами относительно этого развития являются цивилизационные и формационные.


С Марксисткой точки зрения социально-экономическое развитие характеризует смена общественно-экономических формаций: первобытнообщинный, рабовладельческий, феодальный, капиталистический и социалистический. Такие смены происходят революционно, а стадии дискретны. В рамках цивилизационного подхода выделяют стадии: 

1. До индустраилизационную стадию.

2. Индустриализационную.

3. Послеиндустриализационную стадию развития.

Переход осуществляется эволюционно, стадии носят аналоговые характеры.

Современна смешанная экономика стала формироваться на базе постиндустриальной стадии. Особенности ее формирования есть глобализация отношений между производителями и группами.

Глобализационная характеристика экономических проблем:

Формирование смешанной экономики - есть следствие соединения компонентов чистых экономических систем. При классификации экономических систем выделяют:

а. марксистский (капиталистический и социальный).

б. которая базируется на типе собственности, доминирующем в данном обществе.

II. Ордолибералистическая Вальтера Ойкена, которая базируется на определении существования государственного регулирования.

Выделяют капитализмы:

1. Чистый капитализм - система свободной конкуренции. (Англия, Германия в 18-19 веках.)

2. Авторитарный капитализм - это когда государство активно вмешивается в экономические процессы. (Германия времен NSDAP).

3. Социализм. Доминирует общественная, формально общественная собственность, при этом активно используется метод государственного регулирования.

4. Рыночный социализм - государственное регулирование заменяется рыночным (Югославия, Венгрия в 80-е годы).

Смешанная экономика может включать плюрористические особенности или черты всех четырех.

Смешанная экономика может включать плюрористические особенности или черты всех четырех.

Для смешанной экономики характерно:

1. Многоукладность и полиформизм. - т.е. одновременно существует несколько укладов и собственность поступает в различных формах.

2. Сочетание регулирующих и рыночных отношений.

3. Социальная ориентация - т.е. общество высокого благосостояния каждого его члена, в зависимости от роста, производительности труда. Формируется общество двух третей, когда 60 % или более населения относится к 3 классу.

4. Политическая демократия.

5. Не статичность и отсутствие общей модели.

Не моделируемость в смешанной экономике позволяет достичь значительного разнообразия в смешанной экономике, что обусловлено спецификой нахождения страны на определенной стадии развития и особенности национальных традиций, менталитета, культуры.

1. Многоукладность и полиформизм - одновременно существует несколько укладов и собственность выступает в различных формах.

2. Великобритания - страна классических методов приватизации.

3. Япония - активное государственное вмешательство, сочетание государственных и частных интересов.

4. Романские страны - характерна значительная доля государственного сектора до 40 % и индикативное планирование, т.е. государство устанавливает определенные ориентиры экономического развития, на который опираются субъекты хозяйства (предприятие и т.д.)

II. Классическая школа (Смит и неоклассики) считали, что только рынок в состоянии обеспечить эффективное функционирование экономики. Однако рынок оказался не в состоянии обеспечить функционирование стабильной экономики без перегревов и дальнейших рецессий (спадов). Кризис 29-33 г.г. ясно показал необходимость государственного вмешательства в этот процесс, поэтому последующее производство исходя из кейсианских рецептов проводили активную экспансию (внедрение, захват) в национальное производство, с целью обеспечит ее стабильное функционирование. С другой стороны государство призвано гарантировать неприкосновенность собственности, недопущения недобросовестной конкуренции. Государственное предпринимательство в отраслях не привлекательно для частного бизнеса.  В 80-е годы начался переход от кейсианства к неоконсерватизму, что было обусловлено в снижении эффективности производства, значительной инфляцией и ростом государственного долга. Фактором обозначившим этот период явился кризис, вызванный повышением цен странами ОПЕК. Кроме государственного и рыночного регулирования существует негосударственное регулирование. Первыми появились НЕГР.

?

?

Объектами  взаимодействия НЕГР является микро и макро уровни экономики, отдельные виды деятельности. Субъектами НЕГР являются профсоюзы, национальное движение, политические партии, движение охраны природы, религиозные организации, движение автомобилистов. Чертами НЕГР являются косвенное воздействие на экономический процесс, независимость от правительства, автономность, отстаивание личных групповых интересов.

III. Маркетинг - это вид деятельности, направленный на удовлетворение потребностей конкурентных покупателей посредством обмена. Исторически маркетинг прошел следующие стадии:

1. Совершенствование производства (рынок ненасыщен, имеющийся дефицит производитель покрывает путем изменения технологии, направленной на увеличение объемов производства).

2. Совершенствование товара (появившаяся конкуренция обуславливает улучшение качества товара).

3. Интенсификация коммерческих усилий (активно применяются методы неценовой борьбы, дифференциации продукции, использование рекламы, различных упаковок). Цель - максимизация сбыта.

4. Маркетинг - в отличие от предыдущего задача состоит не только в максимизации объемов продаж, но и увеличении степени удовлетворения потребителей.

5. Социально-этический маркетинг - задача продавца дополняется необходимостью удовлетворения не только собственных интересов, интересов конкретного покупателя, но и интересами общества в целом и его отдельных групп. 

Маркетинг проводится базируясь на методах изучения внешней и внутренней среды предприятия, изучения рынков, осуществления тактики и стратегии, поведения предприятия.

Комплексом методом ФОССТИС - формирование спроса и стимулирование сбыта.

Тема 7. Административно-командная экономика, переход от тоталитарной и бюрократической системы к рыночной экономике.

1. Тоталитарные бюрократические системы.

2. Экономика советского типа. 

3. Реформирование и переходная экономика.

1. Большинство экономистов анализируя тоталитарные бюрократические системы (ТБС), объявляют их ярким примером экономику Советского Союза, впрочем такая однозначность не приемлема. Двумя составляющими моментами ТБС является присутствие: с одной стороны - тоталитаризма, который определяется как управление фашистскими методами, а с другой власть бюрократии. Исходя из этого под определение ТБС попадает и фашистская Германия. В тоже время не выделяется специфичный момент социалистической экономики - государство той или иной собственности. И в Германии и в СССР активно использовались методы государственного регулирования административного характера. В Германии многие отрасли находились фактически под полным государственным контролем, вопросы производства и ресурсы, поставки, проблемы сбыта решались уполномоченными государством комитетами, однако при этом не отвергалось доминанта - частной собственности. Поэтому вопрос отличия - есть вопрос собственности. И та и другая ТБС показали прекрасный результат в краткосрочном (относительном) периоде. Экономический рост некоторой бескризистности производства превзошли аналогичные показатели рыночных экономик.

II. Советская экономика начала формироваться после Октябрьской революции, причем этот процесс находился под теоретическим давлением идей Марксизма и Ленинизма. Исходя из этого спецификой советской экономики стала:

1. экономическая система находилась под постоянным давлением государства. Политическая власть определяет власть экономическую.

2. доминирует общенародная собственность фактически являющаяся государственной. Колхозная собственность формально носящая кооперативный характер в действительности находится под управлением бюрократических планов.

3. Активное использование системы централизированного планирования, все экономические решения принимаются на уровне центра (Госплана) и спускаются вниз для выполнения. Предприятия имеют право лишь исходя из своих оценок производственной деятельности предлагать варианты на следующий период. Чиновник в центре единолично решает, что, каким образом, сколько и для кого производить, причем эти решения принимаются в условиях ограниченности ресурсов. Между предприятиями возникает конкуренция по поводу привлечения ресурсов. Естественно руководители предприятия с лучшими связями в номенклатурной бюрократии получают больше возможностей для привлечения ресурсов, естественно нарушается право оптимального распределения ресурсов.

МИ1/МС1 = МИ2/МС2 = … МИn/МСn, где:

МИ - предельная полезность.

МС - предельные затраты.

4. Отмирание материального стимулирования в пользу морального. Предполагалось, что работники будут демонстрировать трудовой энтузиазм, воспитываемый идеологической накачкой. Поэтому высокие результаты производственной деятельности должны вознаграждаться грамотами, переходящими знаменами и буквами.

Материальная заинтересованность - это пережитки прошлого и недостойны советского человека. Однако энтузиазм постепенно убывал, темп экономического роста замедлялся.

5. Дефицитность - является важнейшей проблемой административно-командных экономик. Проблемы исследовал В. Ойхен и Я. Корнан. Согласно тезису Сталина в социологическом обществе спрос должен возрастать опережающими темпами, по сравнению с предложением. Поэтому в социалистическом обществе невозможны кризисы перепроизводства, а значить исключается: цикличность и безработица. Однако отсюда следует, по словам  Контановича (Нобелевский лауреат), чем длиннее очереди, тем явственее видны преимущества социализма. Негативным было отсутствие: 

а. конкуренции.

б. скрытой безработицы. (на предприятиях были заняты работниками в необходимости наличия которых не было)

6. Переинвестирование основных фондов, каждые 5 лет их увеличение в 80-х годах составляло 40%, при этом фондоотдача прирастала значительно более низкими темпами. Исходя из модели Роберта Салоу, можно утверждать, что имело место нарушение золотого правила, т.е. инвестиции должны были обеспечить максимальный объем потребления, при возможности колебаний уровня сбережений. 

Административная и командная экономика демонстрировала массу негативов, к которым в первую очередь необходимо отнести: 

1. Ограничение в экономической жизни, недопущение активизации бизнеса.

2. Политические ограничения, которые не давали организации наиболее эффективной структуры управления.

3. Национальные и религиозные ограничения не позволяли потенциальным специалистам использоваться в народном хозяйстве.

Советское руководство неоднократно пыталось переломить ситуацию (реформы 60-х и 80-х годов), однако эти реформы носили косметический характер и поэтому не привели к желаемым результатам. Необходимы были координальные преобразования.

III. Переход к рынку осуществляется агрегировано двумя методами:

1. Шоковая терапия - этот метод в полном своем методе был применен в Польше, Эстонии, Латвии и Словении, где дал позитивные результаты. Для него характерно быстрая легализация экономической жизни, отпуск С, значительная свобода предпринимательства, снижение консолидированной ставки налогообложения (т.е. налоги считаются и соотносятся с валовым продуктом). Ослабление государственного сектора, ликвидация колхозной системы.

2. Путь эволюционного реформирования - китайский социализм или рыночный, наиболее яркий представитель в Китае. Реформирование происходит медленно, государство занимает доминирующую позицию. Внедрение рыночных отношений производится очагово, путем создания свободных экономических зон, поэтому попытки применить ее в качестве универсального средства мало перспективно. Китай осуществляет переход от до индустриальной экономики к индустриальной. Большинство же бывших соц. стран и так индустриализированы.

4. Комбинированный - включает элементы первого и второго. Россия и Украина часто представляются как страны, осуществившие шоковую терапию, однако эта терапия на самом деле носила псевдорыночный характер, ограничилась лишь отпуском цен при доминирующем положении государственного сектора. При сверхмонополизированности отечественного производства это привело лишь к росту цен. Задекларированная рыночная ориентация оказалась лишь на практике фикцией. Результат этого многолетний экономический кризис, причины которого пытались объяснить разрывом экономических связей, тяжелым советским прошлым, особенностями национального менталитета. Наличие неформальных ограничений, факторов патернализма есть условия не позволяющие внедрить рыночные отношения в полной мере, поэтому Украина должна следовать историческим традициям этатизма, (т.е.  значительного присутствия государства). Подобные объяснения не вполне приемлемы, ибо унижают и дискриминируют часть человечества, поскольку предполагает неполноценными отдельные народы, неспособные к рыночной деятельности. Вместе с этим, постоянные экономические преобразования и политические реформы обусловили появление возможности экономического роста, правда пока только лишь импортированного. Так рост в середине 1998 и 2000 г. был обеспечен экономическим ростом Российской федерации, он явился фактическим следствием изменения мировой конъюнктуры на рынках энергоносителей.

Политические реформы (после Советского периода) позволили значительной части потенциальных предпринимателей реализовать свои возможности. Дискриминируемые части населения получили возможность свободного выбора, что позитивно сказалось на структуре распределения занятости, повышения эффективности, алокация ресурсов (распределение ресурсов), однако некоторые негативы сохраняются.

Тема 8. Национальная экономика.

1. Содержание и границы национальной экономики.

2. Предпринимательство и предприятие.

3. Производственные фонды и деятельность предприятия.

4. Эффективность национальной экономики.

I. Як відомо, термін єкономіка походить з грецької, де пов`язано з понняттям управління домашнього господарства, при чьому господарства-виробничого (т.е. как дома - моете тарелки и т.д.). Термін національна єкономіка не є однозначно визначенним є кілька підходів до цього:

1. Представники класичної політекономії  - Рікардо, Сміт, Сей - вважали, що національна єкономіка є сукупністю суб`єктів ринкових відносин та наявних взаимозв`язків поміж ними.

2. На данний момент існування чистого ринку є неможливим, тому навіть такі вчені, як Фрідман, Фон Фає, Фон Мізис вважають, що необхідне є втручання держав, хай і незначне. Тобто необхідно включати до національної єкономіки - державу.

3. В Марксіський концепції поняття національної єкономіки є відсутьнім, але під ним розуміється сукупність наявність виробничих відносин.

4. Відомий представник ОРДО лібералізму (порядок и свобода) Людвік Ерард і Ойкен Вальтер під національної єкономікою розуміли народне господарство, або державу добробуту.

Разом з тим можна визначити певні характерни риси національної єкономіки:

1. Наявність міцних господарських зв`язків між субїектами національної єкономіки на засадах суспільного розподілу труда (праці).
2. Наличие единого экономического центра.


3. Наличие единой национальной валюты.


4. Экономическая политика реализуется формально одинаково для всех субъектов экономики.


Вместе с тем, возникает вопрос - совпадают ли границы национальной экономики с границами государства. Обыкновенно границы национальной экономики описываются образно действия национальных условных единиц и поэтому не совпадают с принципами государства (Выяснить, что является базовым показателем деятельности национальной экономики нашего государства?)


Цель - есть предвиденное в сознании человека результатов определенной деятельности, на достижение которых направлены все его усилия. Обыкновенно для национальной экономики в качестве важнейших целей выделяют такие цели:

1. Стабильный рост объемов производства.

2. Высокий уровень занятости.

3. Стабильность цен. 

Поскольку в реальной экономике существует много целей, то производят оптимизацию целевой функции. Целевая функция, разработанная в рамках теории оптимального функционирования социальной экономики (ТОПСЕ) имеет следующий вид: 

у = j (х1, х2, х3, …. хn), где

х - объективный фактор.

Поскольку целевая функция есть совокупность различных укладов, то имеет смысл рассмотреть цели по отдельности:

1. Целью мелкотоварного производства является минимизация валового дохода.

2. Для частного капиталистического производства цель - максимизация прибыли.

3. Для коллективного предприятия - максимизация валового дохода трудового коллектива.

4. Для государственного предприятия цель состоит в оптимизации валового дохода трудового коллектива и государства в целом. Максимилизация уровня благосостояния членов трудового коллектива и всех индивидуумов данного общества. Максимилизация также общественной полезности.

Понятие, цель максимилизации общественной полезности характерны и для других укладов, однако во всех случаях кроме государственных предприятий эта цель является косвенной и достигается опосредовано.

II. Предприятие - это самостоятельный хозяйственный субъект национальной экономики, национальная деловая единица. Следует различать понятия предприятия и фирма. Фирма обыкновенно шире. Различают следующие виды предприятий:

1. Индивидуальный - производитель обладает полными правами по проведению хозяйственной деятельности и присваивает ее результаты, однако при этой самостоятельности он полностью отвечает по негативным последствиям своей деятельности, по его смерти предприятие ликвидируется.

2. Партнерство - ряд лиц объединяет свои ресурсы, с целью проведения хозяйственной деятельности. Каждый из них в зависимости от своего вклада, получает бумагу удостоверяющий его пай. Участник не может выйти из партнерства без согласия остальных членов. Негативным является, что со смертью или отъездом одного из партнеров предприятие прекращает свое существование. Недостаточны также имеющиеся ресурсы. Участники партнерства отвечают всем своим имуществом по обязательствам предприятия, исключение является ООО.

3. Корпорация или акционерное общество - ряд лиц объединяют свои капиталы, при этом каждый из них получает титул своего вклада - акцию.

Различают акции: 

1. простые, по которым акционеры получают дивиденды, имеют право голосовать на собрании акционеров.

2. привилегированные -  вкладчики получают фиксированный процент в первую очередь, не имеют право голоса.

3. учредительские - их владельцы обладают дополнительными правами: внеочередной покупкой акций по номиналу, трансформации своих акций при увеличении уставного капитала. участие в учредительской прибыли.

Различают предприятия:

1. Малые предприятия (до 50 человек).

2. Средние предприятия (до 500 человек)

3. Крупные.

Предпринимательство - это самостоятельная, творческая, новаторская деятельность, направленная на получение прибыли путем открытия новых рынков или сегментов внедрения новых технологий или авторских разработок по организации производства.

III. Производственные фонды во многом отвечают понятию капитал авансированного производства, однако отсутствие эксплуатации на коллективном предприятии вынуждает ввести этот термин.

Различают:

1. Основные фонды - здания, оборудование, все что переносит свою стоимость на продукт производства, т.е. товар в течение нескольких периодов. При этом этот перенос отражается в начислениях в амортизационный фонд. Износ основных фондов бывает: физический и моральный. Моральные бывают двух видов: 1. При возрастании производительности труда в отраслях создающих ср-ва производства. 2. При обновлении технологических параметров, возрастания производительности, факторов производства.

2. Оборотные фонды - переносятся в течении одного производственного периода.

3. Фонды обращения - включают в себя денежные средства и готовую продукцию.

Важным показателем производственной деятельности является себестоимость. Различают:

1. Расчетный фонд - результат плановых расчетов на будущий период.

2. Фактический фонд - результат деятельности в текущих периодах.

3. Производственный - включает затраты на производство и содержание управленческого персонала и офисов.

4. Коммерческий - дополнительно включает затраты на реализацию.

5. Индивидуальный - 

6. Общественный - есть среднее арифметическое индивидуального. Главный фактор - формирование рыночных цен.

Рыночная цена - это у = С + V + Ро, где Р - средняя прибыль = на конкурентном рынке, равная нормальной прибыли. Результат производства - это продукт:

	Ресурсы
	ТР
	АР
	МР

	0
	0
	0
	0

	1
	1000
	1000
	1000

	2
	2200
	1100
	1200

	3
	3600
	1200
	1400


ТР - общий продукт;

АР - средний продукт;

МР - предельный продукт.

С другой стороны важным показателем являются издержки, которые несет предприятие. Различают общие издержки, средние и предельные.

	Q
	ТС
	АС
	МС

	0
	0
	0
	0

	1
	1000
	1000
	1000

	2
	1000
	1000
	1000

	3
	3300
	1300
	1700


АС - общие издержки.

СА - средние издержки.

АС = ТС / Q.

Предельные издержки определяются увеличением общих издержек, при увеличении выпуска на единицу.

Для выбора оптимальной точки для отдельного предприятия производится анализ показателей МС и MR, ТС и ТR.

MR = MP*P

AR = АР*Р
TR = TR*P.

MR - предельный доход 

AR - средний доход.

TR - общий доход.

P - цена.

В нормальной ситуации когда на рынке господствует свободная конкуренция имеет место обыкновенно 2 пересечения кривых МС и МR.

Известно МС = МR, есть opt, однако в т. А предельные издержки сокращаются, а значит при увеличении объемов производства, предприниматель может получить дополнительную прибыль. Поэтому он будет наращивать объем производства до т. В. т. В - это точка оптимальная (Проанализировать, как будет выглядеть рисунок исходя из двух таблиц.

VI. При анализе национальной экономики рассматривают ее составляющие в микроэкономическом (отдельного субъекта, предприятия) аспекте и макроэкономическом (отраслей и экономики в целом).

Эффективность национальной экономики есть составляющая эффективности всех ее укладов, рассматривающихся как результативность достижения цели. В целом эффективность - есть отношение результатов к затратам.

E = А (К, L, Q), где 

К - капитал,


F - функция

L - труд,



E - эффективность

Q - объем производства.

Выделяют показатель производительности труда - Q/L и фондоотдачу = Q/K.

Интегрирование показателей эффективности

E int = Q/(L+K)

Тема 9. Ціклічність економічного розвитку та економичного зростання.

1. Цикли економічного розвитку.

2. Фази середньострокового циклу.

3. Антициклічне регулювання.

4. Сучасний тип економічного зростання.

1. Економічний процес характеризує: циклічність, яка являє собою постійні зміни в обсязі виробництва, тобто є моменти зростання та скорочення обсягу виробництва. При цьому э точка максимуму та т. мінімуму, відстань між ними є відстань між ними з періодом циклу. Оскільки економіка є нестаціонарною, дінамічною системою, ациклює її обов`язковою складовою. У всякому циклі є періоди зростання та скорочення, при цьому вони можуть виступати як обсолютні так і відносні величини. У першому випадку зміни мають абсолютний характер, у другому випадку зміни торкаються лише термінів.

Розрізняють за строком:

1. Короткострокові цикли (1-3 роки), характерні для окремих товарів. Життєвий цикл - товари складаються з його розробки, спровадження, зростання продаж, зрілості та скорочення обсягу продаж.

2. Середньострокові (5-11 років), характеризуються змінами в часті основних фондів. Вибуття ціх фондів та впровадження  нових є матеріальною засадою ціх циклів.

3. Довгострокові (15-55 років), теорія довгих хвиль була розроблена контрактно, причини полягають у вибутті частини основних фондів типа мостів, шляхів, споруджень.
Виділяють наступні теорії, що пояснюють цикли:

1. Интернальные - объясняют внутренними приминами и монетным присутствием данной экономической системы.

2. Экстриальные - объясняют наличие внешних факторов, к ним относятся теория волн писемизма и оптимизма, пятнами на солнце, внутренними агрессиями.
3. Комбинированные - внешний фактор инициирует начало цикла, который в дальнейшем развивается согласно закону данной экономической системы.
Модель аксимератора:

	Спрос на карамель
	Основные фонды
	Валовые инвестиции
	Чистые инвестиции

	10
	100
	1
	0

	11
	110
	11
	10

	12
	120
	11
	10

	12
	120
	1
	0


II. Выделяют следующие факторы:

1. кризис - т.е. объем производства значительно возросшие наталкиваться на ограниченную платежеспособность спроса, объемы производства снижаются , безработица возрастает, массы разоряются.

2. после кризиса экономика продолжительный период находится в состоянии депрессии, когда цены низки, безработица высока, экономика стагнирует.

3. оживление - объемы производства понемногу возрастают, безработица сокращается, оживление постепенно переходит в подъем, когда объемы производства максимальны, цены высоки, последний достигнув точки бума переходит в кризис.

III. Поскольку цикличность избыть невозможно, государство вынуждено проводить антициклическое регулирование. Существуют методы: 

1. Изменение величины государственного сектора.

2. Антимонопольная политика.

3. Денежно-кредитная финансовая политика.

4. Структура политики.

VI. Различают 2 типа экономического роста:

1. Экстенсивный рост обеспечивается за счет увеличения объема используемых факторов производства.

2. Интенсивный - факторы используются более эффективно. (выяснить как определить экономический рост?)

3. Расширенное воспроизводство описывается в схемах Карла Маркса.


ФН - фонд накопления, ФП - фонд потребления.

ОСК - ограниченное строение капитала

ОСК 4:1      
I. (V+m) = IIc 

II. 1.) 4400С + 1100V + 1100m = 6600W
2.)1500С + 750V + 750m = 3000W





I(V+m) = IIc

Для того, чтобы имело место расширенное воспроизводство, нужно, что бы имело место следующее соотношение:






I(V+m) > IIc

Тема 10. Экономическая политика государства. Финансовая система. Финансовая политика.

1. Государственный сектор.

2. Сущность финансов и финансовой системы.

3. Бюджетная система.

4. Налоговая политика.

I. В течение длительного периода времени развитие экономики определялось действием саморегулирующих механизмов. (спрос и предложение). Однако логика развития обусловила невозможность дальнейшей прогрессивной революции в незадействованных потенциалах государства. Разрушение патриархальной семьи, активное распространение так называемых внешних факторов, значительное развитие общественного разделения труда, когда на место рыночных механизмов приходит план, обусловили вмешательство государства как гарантию преодоления этих негативов. В ряду важнейших задач, стоящих перед государством находится обеспечение стабильного экономического роста.

Выделяют следующие функции государства:

1. Создание правовой основы хозяйственной деятельности.

2. Способствование конкуренции.

3. Обеспечение социальной защиты.

4. Обеспечение макроэкономической стабильности.

Если проанализировать методы воздействия государства на основные структурные элементы экономической системы, то можно выделить: 

1. на домохозяйство, посредством налогов и трансферов.

2. на рынок ресурсов, посредством государственных закупок и гос. поставок. 

3. на предприятия, посредством налогов и дотаций.

4. на финансовый рынок, посредством гос. займов и гос. ссуд.

В отношениях между государством и хозяйствующими субъектами выделяют 2 стороны:

I. – субъекты - государство.

II. – государство - субъекты.

Интересным вопросом является соотношение количества целей государства и инструментов их достижения. Согласно неравенству Яна тинбергена количество инструментов должно быть не меньше количества целей.

Выделяют следующие основные цели:

1. Низкая информация.

2. Низкий уровень безработицы.

3. Экономический рост.

II. В рамках финансов включают:

а. государственные финансы.

б. местные финансы.

в. финансы предприятий.


Финансовые отношения - есть отношения складывающиеся между хозяйствующими субъектами и-или государства по поводу движения денежных средств, поскольку финансовые отношения связаны лишь денежными фондами. поскольку они уже денежных. Важнейшей составляющей финансов есть государственные финансы, на их примере легко проследить функции финансов.

1. Обеспечение функционирование государства.

2. распределительная функция - государство распределяет часть ВВП с целью недопущения с одной стороны социальных конфликтов, с другой - обеспечивая экономический рост.

3. стимулирующая функция - государство призвано стимулировать национальных товаропроизводителей.

4. контрольная функция - осуществляется контроль за правильностью мобилизации ресурсов и их расходование.

III. Бюджет - есть финансовый документ государства. В рамках бюджетной системы выделяют:

а. госбюджет - значительный фонд денежных средств аккумулированы посредствам налогового изъятия и обязательных платежей, предназначенных для финансирования государственных программ.

б. местный бюджет.

в. социальные фонды (фонды соцстрахования, пенсионные фонды).

Всякий бюджет включает в себя: а. доходную и б. расходную составляющую. Превышение расходов над доходами есть дефицит, Превышение доходов над расходами есть профецит.

Равенство доходов и расходов есть равновесный бюджет. Накопленная сумма дефицитов за ряд лет ест есть государственный долг. Различают:

1. внешний.

2. внутренний.

VI. Налог - это обязательство, платеж физических и юридических лиц в бюджет, не предполагающие эквивалентного покрытия, характеризующегося срочностью и обязательностью. В действующем законодательстве не проведено разграничения между понятиями налога и сбора. Различия между ними обусловлено проводятся следующим образом: если в момент изъятия известно на какие цели будет направлена изъятая сумма, то имеет место сбор. В противном случае - налог.

Различают налоги:

1. общегосударственный.

2. региональный.

3. местный.

4. межгосударственный.

Фактором определяющим направление изъятия налога по уровню является легкость их изъятия и объем налоговых сумм. Субъектами налогообложения являются физические и юридические лица.

Различают плательщиков:

1. номинального

2. реального плательщика.

1. Номинальный - есть субъект, на который законно возложена обязанность уплаты налогов.

2. Реальный - тот, кто действительно платит этот налог.

Различают налоги:

1. прямые.

2. косвенные.

Прямые выплачиваются напрямую с дохода или имущества.

Косвенные опосредствовано, путем обложения и потребления.

По ставкам налоги различают:

1. пропорциональные.

2. прогрессивные.

3. прегрессивный налог.

Налог есть прегресивный - если сила платежа возрастает предприимчивый объект обложения.

Важнейшими налогами Украины являются:

1. Налог на добавленную стоимость - взимается на всех стадиях оборота товаров. Объект обложения является все обороты реализованных или готовых товаров, услуг и т.д. ставка налога 20 %.Двойное обложение отсутствует, поскольку предприятие - продавец получают в последствии сумму НДС заплаченную на предыдущих стадиях.

2. Налог на прибыль - это основная ставка 30 %. Подоходный налог - реализована прогрессивная система  обложения. 

	НОМ
	%

	0-1
	-

	1-5
	10

	5-10
	15

	10-60
	20

	60-100
	30

	более 100
	40


НОМ - необлагаемый минимум. НОМ = 17 грн. 

Различают налоговую политику как: часть бюджетной политики и как часть фискальной политики.

Фискальная политика есть совокупность государственных предприятий, проводимых путем изменения величины налога и государственных параметров.

Различают:

1. дискреционная

2. не дискреционная фискальная политика.

Дискреционная предполагает активное государственное вмешательство. Не дискреционная основана  на встроенных стабилизаторах, т.е. при экономическом росте затраты на социальные нужды, программы по безработице сокращаются, а налоговые поступлении возрастают. Обратная ситуация при экономическом спаде происходит, когда этих действий не достаточно, государство вынуждено задействовать дискреционную фискальную политику. Максимальную величину налоговых изъятий можно определить из формулы:

Max (m-(1-t) * t1 = max (T) = f (Bt), где 

t - это консолидированная ставка обложения;

В - налоговая память; (T - поступление ).

m - некоторый коэффициент, характерный для национальной экономики, для Украины он колеблется 1,23 - 1,27.

Известный экономист А. Лаффер предположил так называемую кривую Лаффера по средствам которых определяется оптимальная величина налогообложения.

Для Украины оптимальной величиной консолидированной процентной ставки является 23-25 % от ВВП или 30-33 % по другим.

Задача 1. Петро получает 300 грн. Зарплата в марта. Определить сколько он получит на руки, если имеет место подоходный налог.

300 - 100%

х - 40%, х = (300*40)/100 = 120.

з/п = 300 - 120 = 180 грн.

Задача 2. Предприятие приобрело прутки и цепочки на 120 грн. В которой все и НДС. В процессе производства затраты на зарплату составили 50 грн. на амортизацию 10 грн. и была получена прибыль в размере 40 грн. Определить какую величина НДС заплатить это предприятие формально.

120 грн. = 100 + 20

х - 10 %

х = 120 * 100 / 120 = 100 грн.

100 грн. + 50 грн. +10 +40 = 200 грн.

200 - 100 %

х - 20 %.

Тема 11. Денежное обращение и денежная кредитная политика.

1. Денежное обращение.

2. Рынок ценных бумаг.

3. Сущность кредитов.

4. Банк и банковская система.

5. Денежно-кредитная политика.

6. Инфляция и антиинфляционная политика.

I. Денежное обращение - есть движение денег опосредующее движение товаров и услуг, фиктивного и ссудного капитала. Базой всякого денежного обращения является движение товаров. Конкретная форма денежного обращения данной страны представляет собой денежную систему. Элементы денежной системы:

1. Денежная единица.

2. Виды денег.

3. Система эмиссии. 

4. Специализированные государственные органы.

5. Денежная масса.

Различают два типа денежной системы:

1. В обращении находятся металлические деньги.

2. В обращении находятся бумажные и кредитные деньги.

Металлическую систему разделяют:

1. Система монометаллизма и 2. Биметаллизма.

Исторически переход от металлической к гумарной произошел в конце 19 начале 20 вв. и распадается на следующие этапы:

1. Золотометный - происходил обмен бумажных денег на монеты.

2. Золотослитковый - происходил обмен лишь определенных значительных бумажных денег на слитки.

3. Золотодевизная - происходил обмен бумажных денег на иностранную валюту, которая в свою очередь обменивалась на золото.

Кредитные деньги - представляют собой средства обмена, базирующихся на обязательствах частных и юридических лиц. Все современные деньги фактически представляют собой - кредит. Исходя из степени ликвидности денежных инструментов.

Выделяют следующие денежные агрегаты:

1. М1 - наличные деньги + чековые вклады.

2. М2 = М1 + бесчековые вклады + мелкие срочные вклады.

3. М3 = М2 + крупные срочные вклады.

4. М4 = М3 + акции судно - сберегательных ассоциаций.

Анализируя денежный рынок выделяют:

1. Предложение денег.

2. Спрос на деньги.

Спрос на деньги распадается на:

1. Спрос для сделок - представляет собой вертикальную линию и зависит лишь от объемов валового продукта.

2. Спекулятивный спрос. Его величина зависит от ставки процента (ч), т.к. чем выше ставка процента, тем менее вероятно реализация субъектами определенных проектов.

3. Предложение денег представляет собой также вертикальную линию ибо их количество фиксировано.

ms - предложение денег.

md - спрос на деньги.

ч - ставка процента.

II. Ценные бумаги - это денежный инструмент, удостоверяющий право владения или займа. Различают рынки:

- первичный рынок ЦБ, на котором происходят сделки с первично - имитированными ценными бумагами.

- вторичный - на котором происходит перепродажа этих бумаг.

Выделяют основные виды ценных бумаг:

1. Акции - представляют собой титул владения определенной части некоторого предприятия. Дает право на получение дивидендов и участие в принятии решения относительно денег предприятия.

2. Облигация - в отличие от акции не представляет собой титул владения, а есть лишь формально оформленный заем юридического лица или государства четко продуцированного наминала облигаций.

Различают облигации:

а. государственные облигации.

б. коммунальные.

в. конвертируемые.

г. облигации корпораций.

Государственные облигации обычно пользуются спросом как надежное средство сохранения денежных средств. В западных странах они позволяют налоговую выплату.

3. Комбинированные бумаги - смесь бумаг.

4. В последнее время на рынке активно используются Futurs и Options.

Первые представляют собой стандартные контракты на приобретение или продажу определенного количества товара в определенный срок по определенной цене. Futurs - это чисто спекулятивный инструмент.

Вторые (Options) - обыкновенно заключают по физической сущности товара средства защиты от неопределенности на рынке.

III. Кредит - представляет собой решение ссудного капитала на следующих принципах кредита:

1. Срочность.

2. Возвратность.

3. Платность.

Выделяют следующие виды кредита:

1. Банковский.

2. Коммерческий (одно предприятие - другому).

3. Потребительский (Товары в кредит)

4. Государственный.

5. Международный.

Функции кредита:

1. Перераспределительная.

2. Снижение издержек обращения.

3. Увеличение стимулов производства денег.

VI. Банковская система Украины является двухуровневой.

1. Национальный банк Украины - осуществляет регламентацию деятельности остальных субъектов банковской системы и контролирует.

2. Коммерческий банк и финансовые учреждения.

Различают банки:

1. Универсальный.

2. Пенсионный.

3. Ипотечный.

4. Сберегательный.

5. Экспортно-импортный и т.д. банки.

Операции коммерческих банков бывают:

1. Кредитные и 2. Коммисионные.

Последние разделяются на переводные, кассовые, доверительные, торгово-комиссионные.

Кредитные - подразделяются на: пассивные, связанные с превлечением депозитов, и активные, связанные с кредитованием.

Также различают сделки (………………), создающие деньги и не создающие их. К сделкам, создающим деньги относятся следующие операции: предположим гражданин А нашел 100 грн, он вкладывает на депозитный счет эти деньги в банкоденьги. Если норма обязательных резервов 20 %, то 20 грн. отправляется в НБУ. 80 грн. он может дать в ссуду гражданину В, который в свою очередь открывает счет в банке 2 и т.д. Соответственно происходит увеличение денежной массы в банке 2 на 80 единиц, в банке 3 на 64 единицы. Общее количество созданных денег будет зависеть от нормы обязательных пределов, оно равно 1 деленной на эту дробь (100 * 1/0,2 = 500).

V. Различают:

1. Прямой и 2. косвенный инструменталь денежно-кредитной политики.

Прямой - это денежная эмиссия, в зависимости от текущей экономической ситуации государство может иметь стимул к увеличению денежной массы, либо ее сокращению. Кризисная ситуация обычно стимулирует некоторую эмиссию как позитивное мероприятие. Увеличение денежной массы приводит к росту цен, в первую очередь на конечную продукцию и на ресурсы, кроме рабочей силы. Поэтому предприниматели рассчитывают что они получат большую прибыль, поэтому заинтересованы в увеличении объемов производства.

К косвенным инструментам относят:

1. колебание нормы обязательных резервов.

2. изменение учетной ставки - это ставка по которой ЦБУ (или НБУ) выдает коммерческие кредиты. Украина играет роль лишь индикатора, т.к. НБУ в середине 90-х кредитов КБ не выдает.

3. операции с ЦБ на открытом рынке, если необходимо сократить денежное предложение, НБУ продает ценные бумаги. В противном случае он их скупает. В зависимости от действий государство различает:

- политику дорогих денег.

- политику дешевых денег.

В условиях Украины инструментарий для КП малоэффективен, что связанно с недостаточным развитием денежных рынков, в результате значительная масса денежных потоков не доходит до реального производства, асинхронно и колебание фактического и расчетного денежного мультипликатора. 

VI. Инфляция - это переполнение рынка денежной массой. Процесс инфляции возник достаточно давно и не есть отличительной особенностью бумажного обращения. Различают инфляции:

1. Открытую.

2. Скрытую (подавленную).

В первом случае ее действия проявляются путем роста цен. Во втором - ростом дефицита товара.

Различаю инфляции:

- ползучая (до 10 %).

- галопирующая (до 50%).

- гиперинфляция (более 50%).

Различают инфляцию:

а. спроса - происходит в следующем увеличении доходов у населения или изменения ресурсов.

б. инфляция предложений или издержек происходит в следующем увеличении затрат на использование ресурсов, изменения внешних факторов.

Для борьбы с инфляцией государство использует мероприятие антиинфляционной политики. К ним относят:

- сдерживание и рост денежных масс.

- замораживание цен и ходов или их регулирование.

Тема 12. Интернационализация экономики и мировая экономика.

1. Сущность и характеристика мирового хозяйства.

2. Международное разделение труда.

3. Международная специализация и кооперирование производства.

4. Международная торговля товарами и услугами.

5. Международное движение капитала.

6. Научно-технический обмен между странами.

7. Международная миграция рабочей илы.

8. Валютные отношения.

9. Международные экономические отношения.

I. Мировое хозяйство - представляет собой объективный результат длительного исторического развития национальных производительных сил. Исторически первым в конце 19 в. возникло капиталистическое мировое хозяйство. После победы большевиков в России сложилась социалистическая система мирового хозяйства. Дальнейшее развитие происходило в постоянной борьбе этих двух систем. Страны не входившие ни в ту, ни в другую систему 3-й мир. После краха социалистической системы применяются следующие классификации: 

1. Соответствие с хозяйственной структурой: развитые, развивающиеся и не рыночные.

2. Новые индустриальные страны.

3. Высокодоходные нефте -экспортирующие страны.

4. Постсоциалистические государства.

5. Наименее развитые страны.

Кроме этого существуют разделения на страны богатого севера и бедного юга. Разделяют также все страны на:

1. Развитые страны (страны ЕЭС, Канада, США, Япония, Австралия, Новая Зеландия, Исландия, Швейцария.

2. Догоняющие страны. (большинство стран Латинской Америки: Чили, Аргентина и Бразилия, Страны ближнего востока и страны АТР - азиатско - тихоокеанского региона.

3. Полупериферия: Индия, Китай, ЮАР.

4. Периферия: Бангладеш, Украина.

Наиболее развитые страны обгоняют по показателям ВВП на душу населения, наименее развитые - более чем 100-150 раз.

Мировое хозяйство находится в постоянном движении. Материальными основами такого движения являются - интернационализация производительных сил, обобщение производства и международное разделение труда.

Интернационализация производственных сил - это выход производственных сил национальные границы, трансформация их всемирной.

Законы интернационализации - расширение технико-экономических и технологических связей национальной экономики.

Основные черты интернационализации:

1. Рост числа отраслей, ориентированных на производство и потребление на мировой рынок.

2. Международное разделение труда приобретает не только общий и частный характер, но и единичный.

3. Важный характер приобретают развитие международного производственного кооперирования.

4. Интернациональный характер получает подготовка и использование кадров.

5. Создание мировой транспортной инфраструктуры (трубы какие-то, дороги и т.д.)

6. Интернационализация научных исследований.

Международные производственные отношения складываются в процессе выхода производственных отношений за национальные границы. В связи с этим формируются новые экономические законы:

1. Закон растущего - вовлечение национальной экономики в мирохозяйственные связи по мере развития производственных сил. и разделения труда внутри страны.

2. Закон возрастания - объективной необходимостью  планомерного развития мирохозяйственных связей по мере роста обобществления мирового производства.

3. Закон интернационализации стоимости - стоимость товара определяется мировыми общественно необходимыми затратами труда (ОНЗТ).

III. Международное разделение труда (МРТ) - это продолжение общественного разделения труда (ОРТ). Оно представляет собой диалектическое единство процессов разделения производства и его соединения. Основная причина лежит в необходимости повышения производительности труда. Факторы определяющие МРТ:

1. Группа социально-экономических факторов:

1.1 Особенности исторического развития.

1.2 Менталитет и традиции.

1.3 Уровни экономического и научно-технического развития.

1.4 Организация национального производства.

1.5 Организация внешне - экономических связей.

2. Группа природно - географических факторов.

2.1 Климатические условия.

2.2 Природные ресурсы.

2.3 Размеры территории.

2.4 Численность населения.

2.5 Географическое положение страны.

III. К основным формам МРТ относят:


1. Международная специализация производства - это форма разделения труда между странами при которой рост однородности производства к обобществлению производства происходит на основе растущей дифференциации производителей. 


2. Международное производственное кооперирование - это согласование  координации действий различных предприятий, расположенных в разных странах, с целью реализации совместных проектов.


VI. Международная торговля. - это обмен товарами и услугами между различными национальными экономиками. Теоретическая основа международной торговли была заложена в работе Смита. и Рекардо.


Смит сформулировал концепцию абсолютных преимуществ (Например: Если в Стране А производство хлеба стоит 1 грн., а компьютера - 10000, а в стране В - хлеба - 6 грн., а компьютера 2000, то есть смысл этим странам торговать.


Рикардо сформулировал концепцию сравнительных преимуществ. (например: пусть в стране А единица мяса обходится в 5 единиц, единица хлеба 2 единицы. В стране В единица мяса - 3 единицы, а хлеба 1 единица. Видно, что в стране В дешевле производить все, но имеет смысл все таки производить обмен. Пусть Границы производственных возможностей ограничены ста единицами труда. Оптимальная точка для А - 10 ед. мяса и 25 ед. хлеба. Для В - 20 ед. мяса и хлеба - 40 ед. Соотнесем затраты на производство мяса и хлеба в А и В.

5 : 3

2 : 1

Отсюда есть смысл в А сосредоточиться на мясе (Представь себе А). Теперь страна А производит 20 ед. мяса и 0 хлеба. А страна В - 11 мяса и 67 хлеба. Соответственно общий объем производства возрос с 30 ед. мяса и 65 хлеба до 31 мяса и 67 хлеба.

Основные методы регулирования государством мировой торговли:

1. Фритредерство - это свободная торговля.

2. Протекционизм - государство защищает внутренний рынок и своих экспортеров. При этом применяются инструменты:

1. Таможенные пошлины, которые согласно таможенному тарифу взыскиваются со всех или некоторых товаров.

2. Квоты: Экспортные и импортные. Определяется некоторый объем товаров, которые могут быть ввезены или вывезены.

3. Демпинг. - продажа национальных товаров за границей по заниженным ценам.

V. С конца 19 начало 20 в. важнейшее значение приобрел вывоз капитала, он представляет собой движение определенных денежных средств , материальных  ценностей, без эквивалентного покрытия из зарубежа. Целью вывоза капитала является получение прибыли или %. В соответствие с этим различают ВЫВОЗ:

1. Предпринимательского капитала.

2. Ссудного капитала.


Первый обычно выражается в форме прямых инвестиций, т.е. предприниматель приобретает или создает предприятие за границей. Низкие ставки заработной платы, сравнительно более низкая цена ресурсов или более мягкое налоговое законодательство, позволяют извлечь прибыль большую, чем на Родине. Второе выступает в форме портфельных инвестиций (приобретение акций, облигаций и других ценных бумаг), либо в форме международного кредита.


VI. Международная специализация научно-исследовательской деятельности обусловило необходимость обмена ее результатами. Достижение стран на этом направлении есть главным условием их дальнейшего прогрессивного развития. Подавляющее количество предлагаемых новых технологий принадлежат фирмам стран северной Америки и ЕС. Поэтому во многом недостижимой остается цель догоняющих стран перейти в развитые. Различают:


Две формы научно-технического обмена:

1. Коммерческое (лицензии, коммерческие публикации, ноу-хау);

2. Некоммерческие (открытые публикации, выставки, конференции).

Одним из важнейших средств обмена является покупка, продажа лицензий. При этом различают следующие формы оплаты за лицензии:

1. паушальный платеж - производится единовременная оплата за использование.

2. роялти - оплата ведется частями.

3. комбинированный - объединение 1 и 2.


VII. Международная миграция рабочей силы - представляет собой выезд или въезд рабочей силы за границу или в национальную экономику с целью проведения трудовых операций. Сальдо между иммиграцией и эмиграцией определяет величину миграции рабочей силы.


Основными причинами миграции рабочей силы являются:

1. Недостаточность дохода.

2. Национальная дискриминация.

3. Политическое и религиозное преследование.

На данный момент различают 2 основных потока рабочей силы:

1. Миграция высококвалифицированной рабочей силы. Основные направления: Европа и Северная Америка.

2. Миграция низко квалифицированной рабочей силы. (В). Отличалась значительной массовостью. Основные направления - Европа, нефтедобывающие страны Востока и Аргентина. В последнее время ее значение снизилось в следствие внедрения трудосберегающих технологий.


Для Украины основные направления миграции являются: Россия, страны восточной и западной Европы, Северной Америки и Аргентина.


Если исходить из экономической причины миграции, то некоторое все жители бедной страны должны перебраться в более богатую, но это не происходит, вследствие существующих отрицательных миграционных барьеров, а также не формальных факторов. (привязанность, дружеские связи, не знание языка и не мобильность рабочей силы.) В месте с тем значение миграции возрастает вследствие негативных демографических процессов в развитых странах Запада. Значительную часть рабочей силы в ближайшее время там составят мигранты. 


VIII. Международные валютные отношения сложились с выходом национальных денежных единиц на мировой рынок.


Валюта - это национальная денежная единица …. этой единицы.


Валютный курс - это цена выраженная в единицах другой валюты. Кроме того различают паритет, который рассчитывается как отношение одной валюты к другой, в действующих в этих странах ценах. Отсюда курс дол. в гривнах 5,5 а паритет около 1 грн.. Мировая валютная система прошла в процессе развития 3 этапа (выяснить курс, …..).

1. Конец 19 начало 20 в.

а. все денежные единицы являются эквивалентами, определяемого количества золота, поэтому обмен валют представляет собой перемещение запасов золота за границу.

б. с 1944 г. действует Бреттон-Вудская система. Все валюты обмениваются на доллар, который в свою очередь имеет фиксированное содержание золота. Практически все курсы валют являются фиксированными, т.е. курс устанавливается официальными учреждениями и именно они принимают решения о девальвации или ревальвации национальной единицы.

в. Кингстонская система действует с 1976 года. Привязка к $ была отменена, господствующими стали плавающие валютные курсы, т.е. курс определяется законами спроса и предложения. Согласно степени конвертируемости выделяют валюту:

1. Свободно конвертируемую.

2. Частично конвертируемую, т.е. имеет место некоторое ограничения для конкретных лиц, конкретных условий,  или конкретных территорий..

3. Неконвертируемые. т.е. не подлежат обмену.

2. Клиринг обязательство одной страны с не вполне конвертируемой валютой по товарам или услугам компенсируются поставкой товаров в той стране, перед которой существует обязательство согласно определенного каждый раз отдельно принимаемого соотношения.

IX. Основные экономические организации.

1. ЕС - европейский союз. (25 членов).

2. НАФТА - североамериканское соглашение свободной торговли (Канада, США, Мексика).

3. МВСР - международный валютный фонд.

4. МБРР - международный банк развития и реконструкции.

5. ГАТТ/ВТО - генеральное соглашение о торговле и тарифах, всемирная торговая организация.

6. КОКОМ - организация, контролирующая распространение технологий.

7. ЭКОСОС - экономический и социальный совет ООН.

Задача № 1. Страна А реализует в стране В продукции на 15 тыс. $, страна В реализует за границу продукции на 60 тыс. грн. Если эти страны единственные, каким будет курс гривны. Страна А фиксирует курс гривны в корзинке валют. 

Решение: 15/16 = 0,25; 
1 грн. - 25 центов.

Задача № 2. Страна А фиксирует курс гривны в корзине валют, в которой доля российского рубля 20%, евро 30%, и шекеля 50 %. Определить курс доллара. Если произошла девальвация российского рубля на 50 %, евро на 20% и девальвация шекеля на 10%.

Решение: 
1 ден. - 5,5 грн.


       
1дол. - W - 50%



1дол. - M - 30%



1дол. - P - 20%

· 2,75

· 1,66

· 1,1

Тема 13. Глобальные проблемы современной экономики.

1. Содержание и классификация современных глобальных проблем.

2. Глобализация экономики.

3. Новый мировой экономический порядок.

I. К концу 20 в. перед человечеством встала проблема неэкономического характера. Экологическая ситуация, сокращения, истощение сырьевых ресурсов, демографическая ситуация, проблемы радиационной безопасности требуют иного неклассического подхода к определению направления развития планетарной экономики. Возрастающая траектория развития экономики натолкнулась на в значительной мере непреодолимы проблемы. Продолжение экстенсивного экономического роста невозможно, необходим переход к новым ресурсосберегающим технологиям. Они с одной стороны позволяют сократить потребности сырьевых ресурсов, с другой обеспечить улучшение экологической ситуации. Длительное время одной из важнейших проблем была опасность уничтожения человечества. Несмотря на то, что завершение холодной войны снизило опасность глобальной …………………, локальные военные проблемы продолжабтся. Все это требует изменения доминирующих мировозренческих принципов человечества. В целом выделяют следующие глобальные проблемы современности.

1. Охрана окружающей среды.

2. Предотвращения ядерной войны.

3. Продовольственная.

4. Энергетическая.

5. Сырьевая.

6. Освоение космоса.

7. Преодоление отставания развивающихся стран.

8. Демографическая проблема.

9. Создание единой инфраструктуры мирового культурного экологического и экономического пространства.

10. Ликвидация опасных болезней.

11. Преодоление этнической религиозной дискриминации меньшинств.

II. Глобализация экономики.

В 90-е годы обозначены усиливающиеся взаимозависимости отдельных стран. Происходит всеобщая глобализация экономических и политических отношений. В таких условиях существование разрозненного мира становится невозможно. Необходимо формирование нового подхода в управлении экономическими процессами в мировом масштабе. При этом должны учитываться не только интересы отдельных богатых стран, но и в целом человечества. Одним из направлений ……………….. является увеличение полномочности ООН. С целью обеспечения оптимальности принятия решения такие полномочия должны быть предоставлены генеральным секретарем и советом безопасности. При условии более широкого членства в последней структуре представителей слаборазвитых стран. С другой стороны - генеральный секретарь должен получить возможность для более оперативного реагирования на возникающие глобальные проблемы. Позитивом будет также пересмотр финансовых отношений между ООН и странами участниками., что позволит постепенное формирование действительно планетарных органов власти. Реализация данных планов наталкивается на противодействие группы развитых стран. США и ее союзники желают проводить мировую политику в соответствии с собственными интересами, а значит золотой миллиард навязывает свои интересы всему человечеству.

III. В начале 20 в. сложился колониальный мировой порядок, его существование было не стабильным, поскольку лишь 6-7 мировых держав принимали решение за всех остальных. 1-я мировая война явилась его логическим следствием. Возможности по реформам мирового порядка после ее окончания были упущены. Следствием стала 2-я мировая война, в которой не в силах были предотвратить марионеточная меганация. После 2-й мировой войны образование ООН и крах колониальной системы обусловили переход по второму этапу, его характерной особенностью было противостояние двух супер держав и их сотелитов. 


Крушение Советского Союза повлекло формирование нового мирового порядка. Его характерные особенности пока не ясны. Не смотря на предотвращение вероятности глобальной войны, в 90-х годах велось более 40 локальных войн. Не ясные соотношения между отдельными странами в полномочиях на управление в целом планеты. Рассматривают несколько вариантов дальнейшего развития мирового порядка:

1. Страны победители навязывают свою идеологию странам бывшего соцлагеря. Вся планета постепенно переходит к идеалам рыночной демократии. Естественно, что в таких условиях правящая роль будет возложена на развитые страны, на так называемую семерку. (США, Канада и т.д.) При этом нарушается право каждого человека на одинаковое участие в принятии решения относительно развития мира.

2. Становление мирового социального порядка, отдельные ученые предполагают, что эволюционное развитие приведет к установлению социализма.

3. Мировой порядок будет представлять собой объединение социальных и капиталистических идеалов.  Физической силой способствовало формирование такого порядка сейчас нет, но существование активной социально-ориентированной прослойку может оказать позитивное воздействие в этом направлении.

4. Новый мировой порядок будут нейтрален найми либо идеологичен установкам. В значительной мере предложения по его формированию  разрабатываются в рамках Стокгольмской инициативы. 


С экзамена: 4. Экономические категории - это наиболее общие понятия, которые выражают только одну сторону экономического явления. Например: труд, налог, капитал.


Задача № 1. Рассчитать устойчивый уровень запаса капитала, если дана производственная функция:


V = K ½ L1/2, где:


 норма сбережения = 0,3, 


норма амортизации 0,1. 


К - капитал.


L - рабочая сила.


SF(k) = бк


S - норма сбережений.


б - норма вывоза капитала.


К - капиталовооруженность.


у = F (к) - вывод на одного работника


0,3 k = 0,1 k


k/k = 0,3/0,1;
k=3, k=9.


у=V/L; k=K1/2 / L;


у = k = k1/2 
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Q - количество


И - полезность


ТИ - общая полезность
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S - прямая предложения


D - прямая спроса


Е - закон спроса
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1. 4000С + 1000V + 100m = 6000W
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